
こんな悩みに効く例会！
☑変化に対応する実例を知りたい

☑ピンチをチャンスにする方法を知りたい

☑価格競争から脱却したい
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お問合せ ： 同友会とかち支部事務局 TEL 0155-22-3611

□ 参加します（□会場参加 □Zoom参加）
□ 参加しません

(一社)北海道中小企業家同友会とかち支部12月例会

1950年に中標津町で創業。肌に優しい、衣類に優しい、地球に優しいクリーニン
グ店を目指し、中標津、旭川、札幌に9店舗を展開。クリーニング店のノウハウを
詰め込んだオリジナル洗濯洗剤の販売や、「クリーニング店が選ぶ快適雑貨」の
コンセプトでライフスタイルショップの運営を行っている。

まだ入会していない、お知り合いの経営者を誘って是非一緒にご参加ください！

※同友会にメールアドレスが登録されていない方はご記入ください。

「今やらなければ10年後の自社はない」。ピーク時の市場規模から半減したクリーニング業界。安価なチェーン店が
台頭する中で価格競争に巻き込まれていた「とみおかクリーニング」の3代目社長は、生き残りをかけて業態変革に
挑みます。売上の約半分を物販が占める異色のクリーニング店「とみおかクリーニング」の軌跡から学びます。

「今やらなければ10年後の自社はない」。ピーク時の市場規模から半減したクリーニング業界。安価なチェーン店が
台頭する中で価格競争に巻き込まれていた「とみおかクリーニング」の3代目社長は、生き残りをかけて業態変革に
挑みます。売上の約半分を物販が占める異色のクリーニング店「とみおかクリーニング」の軌跡から学びます。
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